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PAUTAS DE LOCALIZACION DE LAS NUEVAS
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RESUMEN: ¢Por qué la localizacién de las nuevas empresas difiere segun las caracteristicas de
las industrias? ¢Qué relacion existe entre la intensidad tecnoldgica de las empresas y el entorno
urbano donde nacen? ;La autonomia de las nuevas empresas a la hora de decidir su
emplazamiento difiere segun las caracteristicas del sector industrial y el tamafio del
establecimiento? El presente trabajo aborda estas cuestiones para las manufacturas espafiolas
entre 1980 y 1994. Partimos del supuesto de que los nuevos establecimientos industriales deciden
localizarse en un determinado municipio descartando el resto de emplazamientos alternativos.
Los resultados obtenidos indican que las decisiones de localizacién difieren segun la intensidad
tecnoldgica de las industrias y de su ciclo de vida.

ABSTRACT: Why does the location of new firms differ according to the characteristics of the
industry? What relation is there between the technologically dense base of firms and the urban
environment in which they appear? Does the autonomy of new firms when deciding their location
differ according to the characteristics of the industrial sector and the size of the establishment?
This study approaches these questions in Spanish manufacturing between the years 1980 and
1994. 1t is assumed that new industrial establishments decide to locate themselves in a certain
city, ruling out other alternative locations. The results obtained indicate that decisions on location
differ according to the technological density of the industries and their life cycle.
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1.-Introduccién.

La distribucion espacial de las actividades econémicas se caracteriza por la concentracion de las
empresas y de la poblacion en un ndmero limitado de enclaves que destacan por su elevada
densidad demografica. La creciente urbanizacion y la persistencia de determinados desequilibrios
territoriales ponen de manifiesto que el espacio es una dimension importante de la economia. El
renovado interés por la localizacion industrial mostrado por un numeroso grupo de investigadores

tiene un denominador comun: la figura de Marshall.

El concepto de “distrito industrial” italiano (Becattini, 1979), las economias de urbanizacién de
las ciudades (Jacobs, 1969), la teoria de los sistemas urbanos (Hoover, 1936), las economias
externas tecnoldgicas y pecuniarias (Scitovsky, 1954) y los modelos de competencia
monopolistica de la “nueva geografia econémica” (Fujita, Krugman y Venables, 1999) son
deudores de la distincion entre economias internas y economias externas formulada por Marshall
(1890). Para Marshall, la presencia de establecimientos industriales oferentes de inputs
especializados, de un mercado de trabajo compartido y de flujos de informacién da lugar a
externalidades locales que inciden sobre la eficiencia de las empresas. La magnitud de las
economias externas a la empresa, pero internas al espacio econémico, depende de la presencia de

efectos de desbordamiento -spillovers- entre las empresas.

El concepto de efecto de desbordamiento aporta un elemento esencial para la correcta
comprension de los rendimientos crecientes que tienen lugar durante los procesos de desarrollo
local. La ciudad, el distrito o el sistema productivo local son, desde este punto de vista, mucho
mas que la suma de las partes, al internalizar las economias externas locales que benefician a las
unidades productivas residentes. De este modo el territorio es el marco generador de los activos
especificos -spillovers- que se difunden entre las distintas actividades locales mejorando los
rendimientos de las empresas. No obstante, por su propia naturaleza las economias externas
implican ciertas interdependencias fuera del mercado y, a menudo, es dificil determinar los
mecanismos microecondmicos que explican su aparicion (Blaug, 1962). Y es por eso (ue,
habitualmente, los trabajos empiricos abordan las economias externas como una verdadera

“black-box™, esto es como un factor residual que explica la mayor (economias) o menor



(deseconomias) eficiencia de las empresas en funcion de sus localizaciones sin descifrar los

mecanismos que las generan.

La literatura empirica que aborda el relieve de las economias externas locales cuenta con
numerosas aportaciones, si bien por su incidencia sobre los posteriores trabajos cabe destacar dos
contribuciones. En primer lugar, la aportacion de Glaeser, Kallal, Scheinkman. y Shleifer (1992)
que incorpora en el debate la distincion entre efectos externos de carécter intraindustrial e
interindustrial. En segundo lugar, el trabajo de Henderson, Kundoro y Turner (1995) que defiende
las diferencias en las pautas de localizacion segun las caracteristicas de las industrias. Estos
trabajos alimentaron un debate sobre la naturaleza intra e intersectorial de las economias
externas’. Desde dicha perspectiva, las grandes ciudades brindan a las empresas entornos
diversificados que facilitan economias intersectoriales -fertilizacion cruzada- pero a cambio de
incurrir en mayores costes de emplazamiento, en cambio, los nlcleos pequefios especializados en
una determinada actividad facilitan el acceso a economias intrasectoriales y ofrecen costes de

emplazamiento mas reducidos.

Recientemente, el debate no se centra tanto en la dicotomia entre los entornos diversificados y los
entornos especializados sino en la coexistencia en los sistemas urbanos de ciudades diversificadas
y ciudades especializadas. No se trata pues de dilucidar la presencia de un dnico tipo de
economias externas, sino de establecer las circunstancias en las que la localizacién industrial
persigue entornos especializados, diversificados o bien entornos que destacan por su diversidad y
su especializacion en determinadas ramas industriales. La diversidad urbana fomenta la
innovacion (Feldman y Audretsch (1999) y Duranton y Puga (1999)), pero cuando el ciclo de
vida del producto alcanza un determinado nivel de estandarizacion, las empresas son atraidas por

entornos menos densos y mas especializados (Duranton y Puga, 2000).

Los flujos de rotacion industrial y la eleccion de los nuevos emplazamientos varian con el ciclo

de vida de las industrias. En efecto, en las etapas iniciales la rotacion empresarial adquiere una

L A partir de la aparicién de estos trabajos se desarrollé un nimero importante de investigaciones
aplicadas al caso espafiol que analizaban el papel de las economias externas en la concentracion, la
productividad y la competitividad de las manufacturas espafiolas (Callejon y Costa (1995), Moreno
(1996), Serrano (1997), de Lucio et al (1998), Costa y Viladecans (1999), Viladecans (1999)).



elevada dimension, el conocimiento especifico del sector circula entre los agentes sin excesivas
dificultades y las empresas se localizan cerca de los nucleos urbanos con estructuras productivas
diversificadas y una dotacién elevada de capital humano®. La diversidad productiva y la presencia
de ventajas dindmicas (dynamic advantages) en las ciudades atraen las empresas que operan en

los sectores mas innovadores.

En cambio, en las etapas de estandarizacion del producto se reduce sustancialmente la rotacién
empresarial, especialmente en la entrada de nuevas empresas, adquiere una mayor importancia el
conocimiento tacito intrafirma y las empresas tienden a localizarse en entornos menos
densamente poblados, donde los mercados de trabajo internos y la reduccion de determinados
costes (niveles salariales, precio del suelo industrial, etc.) superan los beneficios de las
externalidades que ofrecen los nucleos urbanos mas poblados (Klepper, 1996). Segun las tasas
brutas de entrada y salida de empresas podemos distinguir cinco etapas en el ciclo de vida de las
industrias (Agarwal y Gort, 1996): 1) flujos de entrada moderados; 2) crecen las entradas y la
intensidad de las salidas se mantiene baja; 3) decrecen los flujos de entrada; 4) bajas tasas de
entrada y, a menudo, las tasas de salidas superaran a las tasas de entrada; 5) comportamiento

erratico de los flujos de entrada y de salida.

Segun el ciclo de vida de los productos podemos esperar que predominen las economias externas
de diversificacion o de especializacion. Es posible la coexistencia de estructuras urbanas
diversificadas y especializadas, si tenemos en cuenta que la naturaleza de los efectos externos
varia con el ciclo de vida de las industrias. Si las concentraciones econémicas generan efectos
externos sobre las empresas locales, cabe esperar que la incidencia de dichos efectos externos
varie con la evolucién de las industrias. La existencia de sistemas urbanos formados por ciudades
de distintos tamafios indica que las empresas hallan diferentes atractivos en sus emplazamientos
que responden a un abanico amplio de factores. No existe, pues, una Unica l6gica de localizacién
sino una diversidad de pautas segun el ciclo de vida de las industrias, las economias externas

locales y la autonomia de las empresas para decidir su emplazamiento.

% Para las areas metropolitanas norteamericanas (MSAs), Simon (1998), Glaeser et al. (1992) y Rauch
(1993) muestran la existencia de una relacion estrecha entre el crecimiento de la ocupacion y los niveles
de capital humano de los trabajadores. Las ciudades con mayores niveles de formacion disfrutan de
mayores niveles en las rentas personales y los salarios.



En resumen, durante las primeras etapas del ciclo del producto las empresas tienden a localizarse
en entornos diversificados (la funcion incubadora del entorno urbano es importante, nursery for
firms, Duranton y Puga, 2000), pero con la estandarizacién de los procesos productivos cobran
importancia los factores internos de la empresa que propician una mayor dispersion territorial.
Las actividades intensivas en R+D suelen localizarse en las ciudades de gran tamafio que ofrecen
entornos diversificados, donde el grado de especializacion alcanza una magnitud reducida
(Feldman y Audretsch, 1999)%. Los n(cleos urbanos densamente poblados cuentan con una
mayor dotacion de trabajadores cualificados, menos adversos al riesgo y méas aptos para aprender

las modernas técnicas que precisan los nuevos escenarios (Glaeser, 1999).

Este trabajo aporta evidencia empirica sobre los aspectos teéricos comentados y no aborda
frontalmente la distincion entre economias intrasectoriales (especializacion) y economias
intersectoriales (diversificacion) en la localizacién industrial en los municipios espafioles, sino
que adoptando una dimension dinamica calibra la heterogeneidad de las pautas locacionales y la
flexibilidad territorial que da lugar a la coexistencia de entornos urbanos diversificados junto a

entornos urbanos especializados.

2.-Localizacion de las nuevas empresas industriales en los municipios espafioles.

Durante el periodo comprendido entre 1980 y 1994 en las manufacturas espafiolas iniciaron su
actividad un total de 124.957 nuevos establecimientos, generando 800.458 nuevos puestos de
trabajo. A pesar de la elevada tasa de apertura de nuevos establecimientos industriales,
Unicamente 395 iniciativas, es decir el 0,32%, sobrepasaron los 100 trabajadores, si bien crearon
117.737 nuevos empleos, es decir el 14,71% del total de la ocupacion atribuible a la apertura de
nuevas factorias industriales. Los datos comentados ponen de relieve dos aspectos de interés
sobre el nacimiento de nuevas empresas industriales. Primero, la dimension de los entrantes, a
pesar de tratarse de actividades industriales, es reducida (el tamafio medio de los nuevos

establecimientos es de 6,41 trabajadores) incurriendo a menudo las nuevas iniciativas en

® La transmisién de conocimiento incurre en costes superiores cuando la distancia entre el creador y el
imitador se amplia. Lucas, de hecho, afirma que la existencia de las ciudades se debe al menor coste de
transmision y adquisicion de informacion. En sus propias palabras: ’What can people be paying
Manhattan or downtown Chicago rents for, if not for being near other people?”” (Lucas, 1988).



importantes deseconomias derivadas de su pequefia escala®. Segundo, la tasa de entrada de
nuevos establecimientos alcanza niveles elevados en todas las industrias, poniendo de manifiesto
que a pesar de las barreras a la entrada los mercados industriales experimentan una intensa
rotacion (flujos de entrada y de salida). La elevada participacion en las entradas de los
establecimientos pequefios junto a la importante rotacién empresarial provocan una elevada
mortalidad en los primeros afios de las nuevas iniciativas, especialmente entre los pequefios

establecimientos (Callejon y Segarra, 1999).

Los nuevos establecimientos distribuyeron sus emplazamientos entre 5.679 municipios. El
elevado numero de municipios que registraron altas de nuevas actividades industriales indica que
practicamente todos los ndcleos urbanos con més de 1.000 habitantes se beneficiaron con la
apertura de nuevos establecimientos industriales. La elevada magnitud de la creacién de
establecimientos y el amplio rango de los emplazamientos indica que las decisiones de
localizacion dependen de una variedad notable de factores relacionados con las caracteristicas
individuales de las empresas (dimension, tecnologia utilizada, residencia del emprendedor, etc.),
las caracteristicas sectoriales (ambito geogréafico del mercado, ciclo de vida del producto,
régimen tecnoldgico, barreras a la entrada de nuevas empresas, etc.) y los activos locales
(actividades de soporte, nivel de especializacion en una determinada industria, diversidad de la

industrial-mix, atmésfera industrial, etc.)°.

La informacion suministrada por el Registro de Establecimientos Industriales (REI) sobre el
emplazamiento de las nuevas factorias industriales permite abordar con detalle las pautas de

localizacion seguidas por los nuevos establecimientos en los municipios espafioles®. La

* La distribucion por tamafios de los nuevos establecimientos industriales entre 1980 y 1994 fue la
siguiente: el 49,8 s6lo contaba con un trabajador asalariado, el 22,0% tenian entre 2 y 5 trabajadores; el
15,2% entre 6 y 10; el 8,2% entre 11 y 20; el 3,6% entre 21 y 50, el 0,6 entre 51 y 100, el 0,3% entre 101
y 500, y, finalmente, los establecimientos con mas de 500 trabajadores Unicamente ascendieron al 0,02%
de las nuevas altas (Registro de Establecimientos Industriales).

® Para el caso espanol, los factores determinantes de la localizacion de nuevos establecimientos han sido
analizados mediante una metodologia de encuesta en varios trabajos. A titulo de ejemplo pueden citarse
los de Aurioles y Pajuelo (1988), Vazquez y Cotorruelo (1997) y Galan et al (1998).



informacion disponible cubre el periodo comprendido entre 1980 y 1994, facilitando una
perspectiva temporal adecuada para realizar un estudio dindmico de los cambios en la logica de
localizacion segun el ciclo de vida de las industrias.

Ofrecemos primero una aproximacion descriptiva de las pautas de localizacion seguidas por los
nuevos establecimientos industriales. Especialmente, interesa destacar aqui dos aspectos
relevantes de la localizacion industrial. En primer lugar, que las decisiones de localizacion
difieren considerablemente seguin el sector de actividad de los nuevos establecimientos. En
segundo lugar, que la autonomia de las empresas para decidir el emplazamiento adecuado varia

considerablemente segun la dimension inicial del nuevo establecimiento.

La apertura de un nuevo establecimiento industrial obliga a tomar un conjunto de decisiones
sobre la industria en la que operara la nueva planta, la tecnologia utilizada, la escala productiva y,
también, el emplazamiento 6ptimo de la planta industrial. Ahora bien, el territorio no hay que
interpretarlo como una dimension pasiva del proceso de localizacién de las empresas. Bien al
contrario, cada municipio, en mayor o menor medida, participa activamente en la creacion de
ventajas locales que atraen a las nuevas empresas en detrimento del resto de emplazamientos

alternativos.

Cabe interpretar que las decisiones de localizacidn de las empresas industriales es el resultado de
un proceso dindmico en el que interactdan, por un lado, las nuevas empresas que guiadas por su
comportamiento maximizador buscan el enclave 6ptimo y, por otro, los municipios que compiten
en ofrecer sus ventajas locales. Desde la vertiente territorial, los municipios compiten por
desarrollar procesos enddgenos de creacién de empresas y por atraer nuevas inversiones. Desde
la vertiente microeconémica, las empresas escogen su emplazamiento éptimo descartando el

resto de enclaves alternativos.

® El REI es una base de datos del MINER que ofrece informacion administrativa sobre la apertura y la
ampliacion de los establecimientos industriales. En concreto el REI proporciona informacion sobre el
sector de actividad de los nuevos establecimientos industriales o de las ampliaciones de éstos, sobre la
inversion efectuada, el nimero de trabajadores, la potencia eléctrica contratada y la localizacion territorial
del establecimiento a escala municipal. Para el REI la unidad de informacion es el establecimiento. Esta
circunstancia permite una aproximacion territorial mucho mas precisa, ya que se eliminan los
inconvenientes asociados a otros registros donde la unidad utilizada es la empresa y no el establecimiento.



Sin embargo, es importante recordar que las empresas disfrutan de diferentes niveles de
autonomia para decidir sus emplazamientos. Las grandes inversiones gozan de mayor autonomia
para emplazar el establecimiento en los enclaves locales que ofrezcan mas ventajas. En cambio,
entre los establecimientos de pequefias dimensiones un porcentaje elevado de los emplazamientos
son fruto de procesos aleatorios relacionados con la residencia del empresario. No obstante, no
hay que interpretar en estas circunstancias la residencia del pequefio empresario como un factor
exdgeno, sino que hay que plantearse cuales son los entornos locales que favorecen la creacion de
nuevos empresarios. En este sentido, las ciudades cumplen una doble misién: configuran el
marco (institucional, geografico, tecnoldgico, etc.) de las relaciones entre las empresas locales y
facilitan el entorno adecuado para la aparicion de nuevos emprendedores (Audretsch y Vivarelli,
1996).

La Tabla 1 resume la distribucion municipal de los nuevos establecimientos industriales creados
entre 1980 y 1994, segun el sector de actividad y la dimensidén del municipio. Con objeto de
facilitar la interpretacion de los datos, las ramas manufactureras de la CNAE han sido agrupadas
siguiendo el criterio propuesto por la OCDE que distingue cinco grandes grupos industriales
segun la variable que determina la competencia en los mercados industriales: sectores intensivos
en recursos naturales; sectores intensivos en mano de obra; sectores con economias de escala
elevadas; sectores que tienen una gran capacidad para diferenciar sus productos; y, finalmente,
sectores intensivos en 1+D (la distribucion de las ramas de la CNAE-2 digitos entre las

mencionadas agrupaciones puede consultarse en la Tabla A-1 del anexo).



Tabla 1: Nuevos establecimientos industriales segun el sector y el tamafio del municipio.
Periodo 1980-1994.

Ndmero de trabajadores

Recursos Intensivos Economias Productos Intensivos  Total
naturales entrabajo deescala diferenciad enI+D

0S

Mas de 100000 hab. 31016 70381 37176 96579 15467 250619
Entre 20000 y 99999 27453 72912 23525 73144 7347 204381
hab.

Entre 5000 y 19999 27931 69557 24238 65105 2581 189412
hab.

Menos de 5000 hab. 25415 56347 26571 45040 2673 156046
Total 111815 269197 111510 279868 28068 800458

Porcentaje de trabajadores segln la poblacion del municipio

Recursos Intensivos Economias Productos Intensivos  Total
naturales entrabajo deescala diferenciad enI+D

0S

Mas de 100000 hab. 27,74 26,14 33,34 34,51 55,11 31,31
Entre 20000 y 99999 24,55 27,08 21,10 26,14 26,18 25,53
hab.

Entre 5000 y 19999 24,98 25,84 21,74 23,26 9,20 23,66
hab.

Menos de 5000 hab. 22,73 20,93 23,83 16,09 9,52 19,49
Total 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00

Fuente: Registro de Establecimientos Industriales, MINER.

Las ciudades espariolas con poblaciones superiores a los 100.000 habitantes registraron el 31,3%
del nuevo empleo generado; los ndcleos urbanos con poblaciones comprendidas entre los 20.000
y los 99.999 habitantes, el 25,5%; los nucleos comprendidos entre los 5.000 y los 19.999

habitantes, el 23,6%; y, finalmente, los municipios de menos de 5.000 habitantes, el 19,4%.

Cuando descendemos a las agrupaciones industriales comprobamos que la capacidad de los
nacleos urbanos para atraer nuevas inversiones industriales difiere notablemente segin las
caracteristicas de las industrias. Los sectores intensivos en la utilizacion de recursos naturales
tienden a emplazarse en los nucleos pequefios. Las actividades intensivas en el uso del factor
trabajo predominan en los municipios intermedios (entre 5.000 y 99.999 habitantes). Las
industrias de productos diferenciados escogen mayoritariamente las ciudades medianas y grandes.
Los sectores con elevada intensidad tecnoldgica predominan en las grandes ciudades. Finalmente,



los establecimientos que operan en sectores con elevadas economias de escala, tal como cabria
esperar en funcién de la mayor dimension de las inversiones, presentan una trayectoria de
localizacidn errética, si bien destacan por emplazarse en los municipios grandes (mas de 100.000
habitantes) y pequefios (menos de 5.000 habitantes).

Estas pautas de localizacion segun las caracteristicas de las industrias aparecen con mayor fuerza
si incorporamos en nuestro analisis la dimension inicial de los establecimientos, distinguiendo los
establecimientos pequefios con menos de 100 trabajadores y los establecimientos medianos y
grandes. La tabla 2 presenta en porcentajes el emplazamiento de las agrupaciones industriales
segun el tamafio del municipio y la dimension inicial de los establecimientos. Se aprecia una
mayor tendencia de las pequefias inversiones a emplazarse en los ndcleos comentados
anteriormente en cada una de las agrupaciones industriales, excepto en las industrias de altas
economias de escala. En cambio, los establecimientos medianos y grandes muestran en sus

trayectorias de localizacién una mayor autonomia.

Tabla 2: Distribucion de la ocupacion segun la dimension de los nuevos establecimientos.
Periodo 1980-1994.

Establecimientos con menos de 100 trabajadores.

Recursos  Intensivos Economias Productos Intensivos Total
naturales entrabajo deescala diferenciado enI+D

S

Mas de 100000 hab. 27,77 26,88 29,76 33,98 59,04 30,79
Entre 20000 y 99999 23,20 25,70 27,71 25,42 21,20 25,31
hab.

Entre 5000 y 19999 25,37 25,78 25,91 23,76 12,17 24,61
hab.

Menos de 5000 hab. 23,67 21,63 16,62 16,84 7,60 19,29
Total 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00

Establecimientos con 100 o mas trabajadores.

Recursos  Intensivos Economias Productos Intensivo  Total
naturales entrabajo deescala diferenciados sen I+D

Mas de 100000 hab. 27,56 12,37 38,76 38,12 44 69 34,34
Entre 20000 y 99999 32,60 52,85 11,08 31,00 39,38 26,81
hab.

Entre 5000 y 19999 22,68 26,87 15,41 19,86 1,30 18,18
hab.

Menos de 5000 hab. 17,16 7,91 34,75 11,01 14,64 20,67
Total 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00 100,00

Fuente: Registro de Establecimientos Industriales, MINER.
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Las diferencias en la localizacion territorial entre los pequefios y los medianos establecimientos
alcanzan una dimension apreciable en los sectores intensivos en trabajo, las actividades de altas
economias de escala y las ramas de productos diferenciados. Las inversiones de mas de 100
trabajadores intensivas en el uso del factor trabajo tienden a localizarse en los municipios
medianos (entre 5.000 y 99.999 habitantes). Las actividades que disfrutan de elevadas economias
internas de escala tienden a concentrarse en los municipios grandes. Por ultimo, las plantas
industriales dedicadas a la fabricacién de productos diferenciados se localizan preferentemente en
los municipios que superan los 20.000 habitantes. Las nuevas iniciativas de los sectores
intensivos en 1+D aparecen preferentemente en las grandes ciudades, si bien las inversiones de
mayor dimension tienden a diversificar sus emplazamientos al desplazarse hacia las ciudades
medianas (entre 20.000 y 99.999 habitantes) y los ndcleos pequefios con poblaciones inferiores a
los 5.000 habitantes, pero en cualquier caso no muy distantes de los grandes nucleos urbanos. No
obstante, las ciudades con mas de 100.000 habitantes pierden atractivo locacional con el
transcurso del tiempo: en el periodo 1980-84 estas ciudades concentran el 67,1% del empleo de
nueva creacion; en el periodo 1985-90, el 63,3%, y en el periodo 1991-94 sélo el 40,8% (véase la
tabla A-2 del anexo).

Resulta de interés observar la pauta de localizacion seguida por los establecimientos de los
sectores intensivos en tecnologia, ya que al igual que en otros paises (Fingleton, 1992, Harrison
et al, 1996, Brower et al 1999, Feldman y Audretsch, 1999) la mayoria de las nuevas empresas
dedicadas a actividades de elevada I+D ubican sus plantas industriales en el entorno de las
grandes ciudades. En efecto, el 37,8% de los empleos creados por los sectores de I+D tiene lugar
en los cinco municipios mas importantes del pais (Madrid, Barcelona, Valencia, Sevilla y
Zaragona), destacando sobre todo la elevada especializacion en estas actividades de Madrid. Si
observamos los datos ofrecidos en la tabla 3, los establecimientos de 100 o mas trabajadores
tienden a localizarse en las ciudades medianas en detrimento de las grandes ciudades (los
municipios con mas de 100.000 habitantes absorben el 55,1% del total de los empleos de 1+D

pero solo el 44,7% del empleo correspondiente a los establecimientos de 100 o mas trabajadores).

De los datos tal vez podriamos inferir la existencia de una estrecha relacion entre el tamafio del

nuevo establecimiento y su tendencia a situarse en entornos urbanos menos poblados. No
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obstante, la informacion que muestra la tabla 3 matiza dicha afirmacion. Los grandes
establecimientos de los sectores de 1+D muestran una mayor capacidad para combinar los
beneficios propios de los entornos densamente poblados y el emplazamiento de la nueva planta
en los municipios vecinos que cuentan con una densidad mas baja y ofrecen costes de
emplazamiento mas reducidos. Las pautas de localizacion de estos establecimientos ponen de
manifiesto la existencia de un conjunto de fuerzas centrifugas que desplazan las nuevas factorias
hacia municipios de menor tamafio que forman parte de la metropoli urbana. Existe una tendencia
a alejarse de las grandes congestiones urbanas pero, en general, las grandes empresas de I+D
ubican sus factorias en las areas metropolitanas de las grandes ciudades. En los cinco municipios
con mayor poblacion los nuevos establecimientos de 1+D crearon el 35,0% de los empleos, en
cambio, cuando ampliamos el &mbito de observacion a la demarcacion provincial

correspondiente a estos municipios, el porcentaje de empleos asciende al 87,3%.

Tabla 3: Ocupacion de los sectores intensivos en 1+D en las grandes ciudades. Periodo
1980-1994.
Todos los Establecimientos mayores de 100
establecimientos trabajadores
Empleos
Ciudades Empleos % Empleos % (provincia) %
MADRID 6987 24,8 2262 29,4 4536 59,0
BARCELONA 2598 9,2 431 5,6 1946 25,3
VALENCIA 514 1,8 0 0,0 125 1,6
SEVILLA 286 1,0 0 0,0 0 0,0
ZARAGOZA 226 0,8 0 0,0 100 1,3
Total 5 municipios 10611 37,8 2693 35,0 6707 87,3
Municipios mas de 100.00 15467 55,1 3435 44,7 3435 44,7
hab.
Total municipios 28068 100,0 7687 100,0 7687 100,0

Nota: Indica el empleo de los establecimientos de mas de 100 trabajadores localizado en cada
demarcacion provincia.

Fuente: Registro de Establecimientos Industriales, MINER.

3.-Factores determinantes de la localizacion industrial.

Cada afio un namero elevado de nuevas empresas inician sus actividades en los mercados
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industriales. Antes de empezar su actividad productiva la empresa se enfrenta a dos decisiones
de vital importancia para su posterior éxito en el mercado: en primer lugar, la dimension y la
tecnologia del establecimiento industrial y, en segundo lugar, el emplazamiento geogréfico de la
nueva planta. Las dos cuestiones que debe abordar la nueva empresa estan estrechamente
relacionadas. En efecto, los establecimientos de mayor tamafio, tal como se ha observado en el
epigrafe precedente, disfrutan de mayor autonomia para optimizar su emplazamiento, mientras
los microestablecimientos quedan supeditados en buena medida al hinterland residencial del

emprendedor.

Este apartado presenta una sencilla formalizacion de las decisiones de localizacion que acometen
las nuevas empresas industriales. Se supone que en una determinada industria i inician su
actividad un namero determinado de empresas, N, que deciden su emplazamiento 6ptimo entre
los M municipios espafioles. El establecimiento k elige la localizacién j que maximiza los

beneficios esperados’, que pueden ser expresados del siguiente modo:
Meij = f %’i.ja g(Vij *Vizj )H* (5k,i,j+'7i,j)

donde mi,j es una variable aleatoria que recoge los beneficios de localizarse en el municipio j
procedentes de factores como la dotacion y los precios de los factores productivos, la
disponibilidad de recursos naturales, la presién fiscal local, las politicas de desarrollo local y la
dotacién de infraestructuras, entre otros; g(¢) es una funcién que recoge los efectos externos al
establecimiento industrial pero internos al area. Los efectos desbordamiento de &mbito local
tienen una doble naturaleza en funcion de la actividad industrial que genera el spillover
tecnoldgico o pecuniario. Segun el sector industrial al que pertenezcan los establecimientos que
originan las economias externas distinguiremos entre efectos externos intraindustriales e
interindustriales. Los primeros tienen lugar entre empresas locales que operan en el mismo sector

(Vj; es un vector que captura los efectos externos originados por el resto de establecimientos

" Existe un volumen considerable de literatura sobre los determinantes de la localizacién industrial a partir
de la cual puede desarrollarse un modelo de decision de localizacion de los nuevos establecimientos. Los
supuestos que aqui se plantean parten de la teoria econémica neoclasica que se deriva de las primeras
aportaciones de Weber (1909). En éstas, la hipétesis de partida que condiciona la localizacion empresarial
es la maximizacion de beneficios enfatizando la reduccion de costes. EI modelo original ha sido
posteriormente modificado aumentando el nivel de sofisticacién (Isard 1956, Lésch 1959 y Greenhut 1963

13



industriales del propio sector localizados en el mismo municipio que nuestro establecimiento k).
Los segundos, existen por la presencia de efectos cruzados entre empresas de distintos sectores
industriales (Vi 4 es un vector de los efectos externos procedentes de los establecimientos locales
que operan en otros sectores). La funcion presenta también dos términos de error aleatorios. El
primero, n;j, incluye aquellas caracteristicas no observables que influyen por igual en la
localizacion de las empresas de un determinado sector j en el municipio. El segundo, &, indica
que pueden existir elementos intrinsecos en la localizacion de una empresa individual, tales como
-a titulo ilustrativo- el lugar de residencia del empresario, ademas de los que recogen los términos
anteriores. Omitiendo este término de error, se obtiene la funcion de beneficios esperados para

una empresa tipo perteneciente a un sector i que decide localizarse en un municipio concreto:
Th,j = f%'i,j: a(Vi; +Vi,¢j)%“7i,j

En la préactica, resulta imposible observar 7z; (Ellison y Glaeser, 1997). En lugar de esto, solo se
observa el valor de las nuevas creaciones de empresas Cj en un sector y municipio. Si
suponemos que las creaciones de empresas en un sector i y municipio j dependen del beneficio

esperado por una empresa tipo de este sector —i.e., C;;=f(7%;)—, entonces:

Cij = fﬁ’i,j’ g(Vi i +Vi,¢j)H+’7i,j

Esta expresion constituird la base del posterior desarrollo econométrico para estimar el efecto de
las economias externas sobre la creacion de nuevas empresas. La variable dependiente es la
creacion de empleo para cada sector y municipio por parte de las nuevas empresas y las variables
explicativas serian las variables propias del municipio distinguiendo las que pueden considerarse

economias externas g(¢) y el resto.

La l6gica del analisis consiste en admitir la hipotesis que la creacion efectiva de nuevas empresas
es un indicador de la presencia de beneficios superiores a un beneficio minimo esperado 7z " que
deberia ser, en cualquier caso, superior a 0. Por otra parte, si los beneficios esperados son

inferiores a este valor minimo, no tendra lugar la localizacion de nuevos empleos en el municipio.
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C(m;)=0 si TS TR
C(75;)>0 Si > 7%

Es decir, la presencia del sector en el municipio indica que los beneficios netos de su localizacion
en el mismo son positivos, mientras que si el sector no esta presente se deduce que los beneficios
netos son negativos. Este hecho introduce un posible sesgo de seleccion en la muestra que debera

ser tenido en cuenta en la estimacién economeétrica.

La hipotesis que se plantea, en la linea de los argumentos presentados en el epigrafe anterior, es
la siguiente. Cuando un empresario decide la localizacion Optima de un establecimiento se
enfrenta a un trade off al verse obligado a escoger entre entornos mas o menos diversificados.
Esto es, entornos donde las economias externas sean de tipo inter o intraindustrial. En funcién del
ciclo del producto en el que se encuentra la empresa, el entorno 6ptimo no serad el mismo. Asi,
una empresa poco madura debera instalarse en entornos urbanos donde las innovaciones circulan
mas rapidamente mientras que alcanzando cierto nivel de madurez en el proceso productivo, estas
ventajas son menores y el empresario puede plantearse localizaciones alternativas hacia entornos

menos densamente poblados.
4.- Estimacion econométrica y resultados

Variables explicativas
La informacidn estadistica disponible Gnicamente permite la estimacién empirica de una parte del
modelo propuesto en el epigrafe anterior. Asi, las variables explicativas de la creacién de empleo

por parte de nuevas empresas incorporadas son las agrupadas en la funcion g(e).

En esta linea, las variables explicativas que se incorporan en el modelo pueden agruparse en tres
grupos. En primer lugar, y siguiendo los trabajos de Feldman y Audretsch (1999) y Duranton y
Puga (1999), se consideran los indices de especializacion relativa y de diversidad con el objetivo
de estudiar la incidencia de la estructura productiva en las nuevas localizaciones. El nivel de
especializacion recogeria los efectos intraindustriales comentados anteriormente mientras que la

diversidad recogeria los efectos interindustriales. Por otro lado, y para considerar los efectos de
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las economias de aglomeracién —también de ambito interindustrial-, se incorporan un conjunto de
variables que pretenden discriminar a los municipios en funcion del tamafio de los mismos con el
objetivo de estudiar distintas pautas locacionales dependiendo de la dimension del municipio.
Finalmente, en una linea similar, se ha considerado la variable de densidad poblacional para tener
en cuenta la posible congestion de los municipios, la disponibilidad de suelo e indirectamente del
precio del mismo. Sin embargo, debe apuntarse que al disponer Unicamente de la superficie total
de los municipios y no de la superficie urbana —variable realmente determinante- puede que el
resultado de esta variable resulte poco representativo. Para tener una medida del nivel de
especializacion relativa —no absoluta- de un municipio j en una d